
SAMPLE MCQ 

Q1. ___________ more than any other business function, deals with customer.  

          इतय कोणत्माही व्मलसाम कामााऩेऺा ___________ ग्राहकाांळी व्मलहाय कयते. 

A. System/ ससस्टभ 

B. Focus / पोकस 

C. Marketing/ वलऩणन 

D. Designing/ यचना 

 

Q2. Many people think of marketing only as selling and __________. 

फयेच रोक भाकेटटांगचा वलचाय केलऱ वलक्री आणण _____ कयतात 

A. Buying/ खयेदी 
B. Purchasing/ खयेदी 
C. Designing/ डडझामननांग 

D. Advertising/ जाटहयात 

 

Q3. The marketing manager is very much associated with product planning and video___________. 

    वलऩणन व्मलस्थाऩक उत्ऩादन ननमोजन आणण व्व्हडडओ _______ सह खूऩ सांफद्ध आहे. 

A. Development/ वलकास 

B. Needs/ गयजा 
C. Functions/ कामे 

D. Activity/ क्रक्रमाकराऩ 

 

Q4.  The marketing manager must be aware of the inter-relationship of the _______. 

     भाकेटीांग भॅनेजयरा _______ च्मा आांतय-सांफांधाफद्दर भाटहती असणे आलश्मक आहे. 

A. Business/ व्मलसाम 

B. Firm/ पभा 
C. Nature/ ननसगा 
D. Market/ फाजाय 

 

Q5.Strategic Human Resource Management is the ______ management of people. 

     स्रॅटेव्जक ह्मभून रयसोसा भॅनेजभेन्ट म्हणजे ______ रोकाांच ेव्मलस्थाऩन. 

A. Reactive/ प्रनतक्रक्रमात्भक 

B. Proactive/ सक्रक्रम 

C. Rigid/ कठोय 

D. All of the above / लयीर सला 

 



 

Q6.______ helps in estimating and meeting the future manpower needs of organization. 

          ______ सांघटनेच्मा बवलष्मातीर भनषु्मफऱाच्मा आलश्मकतेच ेअनभुान काढण्मास आणण  

                       ते ऩणूा कयण्मात भदत कयते. 

A. HRM/ एचआयएभ 

B. HRP/ एचआयऩी 
C. HRD/ भानल सांसाधन वलकास 

D. None of the above/ लयीरऩकैी कोणतेही नाही 
 

 

Q7.The type of leadership who takes all decisions by himself and expects to be obeyed by his subordinates. 

         जो नेततृ्ल एकटाच ननणाम घेतो आणण त्माच्मा कननष्ठाांकडून  त्माच ेऩारन कयण्माची अऩेऺा  
           कयतोअळीळैरी 

A. Consultative style/ सल्रागायळैरी 
B. Bureaucratic style/ नोकयळाहीळैरी 
C. Autocratic style/ हुकूभळाहीळैरी 
D. None of the above/ लयीरऩकैी काहीही नाही 

 

Q8.skills to plan ,organize, direct, co-ordinate, control are known as  

ननमोजन, सांघटटत,प्रत्मऺ, सभन्लम, ननमांत्रण मा कौळल्माांना असे म्हणतात 

A. administrative skills/ प्रळासकीमकौळल्मे 

B. negotiation/ लाटाघाटी 
C. academic skills/ ळैऺणणककौळल्मे 

D. emotional skills/ बालननककौळल्मे 

 

Q9.The Service marketers face challenges of _____ 

सेला वलके्रत्माांना _____ चे आव्हानआहे 

A. Intangibility / अभूताता 
B. Tangibility/  व्स्थयता 
C. Seviceability/ सेलाऺभता 
D. Delivery/ वलतयण 

 

Q10.marketing involves marketing the product to a small selected segment. 

        वलऩणना भध्मे उत्ऩादनाच्मा छोट्मा ननलडरेल्मा वलबागाकड ेभाकेटटांग होते. 

A.  Global/ ग्रोफर 

B.      Image / प्रनतभा 
C. Niche / कोनाडा 
D. None of the above/ लयीरऩकैीकाहीहीनाही 

 

 


